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PLAN DE SÉANCE
	Titre du module
	Action

	Titre de la séance
	Commencer à vendre

	Durée de la session
	La durée dépend de la durée pendant laquelle le pop-up reste ouvert (à convenir entre les étudiants et l'enseignant)

	Objectif de la séance
	Pour que les jeunes fassent des ventes avec leur pop-up

	Résultats d'apprentissage
	A la fin de cette séance :
· Les jeunes ont une compréhension de base du marketing, de la communication, des plans financiers et des ventes 
· Les jeunes peuvent appliquer ces connaissances à leur pop-up 


	EntreComp Compétences acquises
	Mobiliser des ressources, littératie financière et économique, prendre des initiatives, faire face à l'incertitude, apprendre par l'expérience

	Compétences relatives à l'employabilité acquises
	Sens commercial, sens de l'organisation

	Livraison : En ligne ; Hors ligne
	Connecté déconnecté

	Nombre d'activités (durée)
	1 activité

	Activités d'évaluation
	Discutez avec les jeunes de ce qu'ils ont pensé de l'activité



	Activité 1 : Garder la fenêtre contextuelle ouverte

	Durée : la durée dépend de la durée d'ouverture de la fenêtre contextuelle (à convenir entre les étudiants et l'enseignant)

	Sources:


	Orientation de l'animateur/de l'apprenant :
Le rôle principal de l'enseignant ou de l'entraîneur est ici de conseiller et de soutenir les jeunes. Encouragez les jeunes à utiliser tout ce qu'ils ont appris lors de leur pop-up (par exemple sur la communication, le marketing et les ventes). Surveillez de près la progression du pop-up en planifiant un suivi régulier.


	Détails:
Ce n'est pas une activité qui peut être divisée en étapes. Les jeunes essaieront de vendre durant cette phase. Ils devraient commencer avec leur propre réseau et le réseau qu'ils ont construit à travers SYU. Ils doivent essayer de mettre en œuvre aussi efficacement que possible les actions qu'ils ont préparées dans la phase de lancement. Les conseils et l'accompagnement de l'enseignant doivent être adaptés au pop-up.

De plus, diverses activités peuvent être organisées par l'école :

1) Organiser un jour de marché en école ou en association.
Lors de cette journée de marché, tous les pop-ups et leurs produits seront mis à l'honneur. Les jeunes peuvent inviter leurs amis, leur famille et les gens de la région.

2) Programmez des moments de vente avec les jeunes.
Ce sont des moments fixes où les jeunes partent de manière proactive à la recherche de clients potentiels. Cela peut être B2C, mais B2B pourrait également être une option. À ces moments-là, par exemple, les jeunes peuvent se rendre dans les magasins pour présenter leur produit ou faire du porte-à-porte pour présenter leur produit.

3) Communiquer sur le projet
Tous les jeunes ont déjà discuté de la manière dont ils souhaitent communiquer sur le produit. En tant qu'école, essayez également de vous concentrer sur la communication avec votre réseau. Communiquez sur le projet et faites la promotion de toutes les pop-ups et de leurs produits.

4) Établir un lien entre les pop-ups et un entrepreneur local
Essayez de travailler avec un système de compagnons ou de mentors dans la mesure du possible. Par exemple, en tant qu'école, vous pouvez collecter des données auprès d'entrepreneurs locaux qui souhaitent participer à SYU (ou d'anciens participants à SYU) et lier chaque pop-up à un entrepreneur. 

Les jeunes peuvent ensuite contacter leur mentor en entreprise pour obtenir des conseils. Le mentor d'affaires doit également surveiller de manière proactive les fenêtres contextuelles et apporter des ajustements si nécessaire. Idéalement, les entrepreneurs seront également impliqués dans les préparatifs du pop-up.

5) Organisez des moments d'échange entre les pop-up de votre école
Essayez d'encourager les jeunes à rechercher autant de soutien/d'inspiration que possible auprès de ceux des autres HUB et à apprendre de l'expérience des autres. En tant qu'école, vous pouvez faciliter cela, par exemple en réunissant les élèves à heures fixes chaque semaine et en les faisant partager leurs expériences sur un sujet particulier (par exemple, commercialiser une semaine, vendre une autre semaine, etc.). Chaque pop-up peut présenter sa démarche et formuler une question sur laquelle il souhaite obtenir l'avis des autres groupes. Les jeunes peuvent également échanger leurs expériences via le forum SYU ou une autre plateforme.

6) Visitez d'autres HUB dans d'autres écoles ou organisations
Contactez une autre école ou organisation participant à SYU. Visitez le HUB avec les jeunes. Essayez d'organiser une session d'échange pour les jeunes au cours de laquelle les groupes présentent leurs pop-up, se conseillent et échangent leurs expériences.
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