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                                                                                                                                             Module de présentation
	Titre du module
	Lancement

	Titre de la séance
	Activités de réflexion sur le pitch

	Durée de la session
	15 minutes (pendant l'événement de pitching)

	Objectif des activités
	Les jeunes apprendront comment réfléchir aux pitchs de leurs pairs, comment donner des retours positifs et aussi comment leurs pairs pourraient s'améliorer. Les formulaires de commentaires sur le pitch invitent également les jeunes à poser des questions au groupe de pitching.

	Ressources nécessaires (jointes à ce document)
Livraison : Hors ligne
	Document à distribuer aux étudiants - Feuille de présentation du jugement SYU (voir ci-dessous)
Document de l'étudiant - Formulaire de commentaires sur le pitch (voir ci-dessous)


	Nombre d'activités (durée)
	2 Activités *
Tableau ou questionnaire. N'en utilisez qu'un pendant l'événement de pitch.

	Conseils
	Distribuez le tableau ou le formulaire de commentaires aux étudiants et/ou au comité de présentation avant le début des présentations commerciales contextuelles.












SYU PITCH EVALUATION


	
Critères de pitch
Score 1 (faible) – 5 (élevé) pour chaque critère

	Nom de l'entreprise contextuelle _____________
_________________
	Nom de l'entreprise contextuelle _____________
_________________
	Nom de l'entreprise contextuelle _____________


	Plan d'affaires
· Idées originales (démo via PPT aussi)
· Identifier le point de vente unique USP
· Comprendre qui sont les concurrents
· Qu'est-ce que la stratégie de vente
	
	
	

	Marché cible défini

· Est-ce que les conceptions/idées/nourriture/décor correspondent au groupe cible
	

	

	


	Feuille de budgétisation et de coût précise

· Les chiffres ont-ils un sens ?
· Sont-ils réalistes


	
	

	


	Qualité de présentation
· Qualité PowerPoint ?
· Clarté des informations imagination du pitch
· Qualité du pitch - c'est-à-dire vendre les idées de café
	
	
	

	Marketing et image de marque

· Image de marque du café
· Compréhension claire démontrée de la façon de commercialiser l'entreprise ?
	
	
	

	Répondre à des questions
· Capable de vendre les idées d'affaires
· Gagner la confiance du panel pour les plans de café
	
	
	

	Total
(Additionnez les scores pour chaque critère pour calculer quel plan d'affaires était votre préféré)
	
	
	



· Qu'est-ce qui s'est bien passé dans leur pitch ?

· Avez-vous compris leurs idées commerciales ?SYU PITCH FEEDBACK FORM 


· Leur nourriture et leur intérieur seraient-ils attrayants pour leur groupe cible ?

· Que pourraient-ils faire la prochaine fois pour s'améliorer ?

· Avaient-ils un bon langage corporel confiant ?

· Notez quelques questions que vous aimeriez poser au groupe….
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