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Preparing for pitching - SESSION PLAN

	Module Title
	Pitching

	Title of Session
	Preparing for pitching

	Length of Session
	90 minutes

	Aim of Session
	Jongeren zijn voorbereid om zichzelf en hun ondernemingsidee voor te stellen aan een breder publiek en krijgen hiervoor ook ondersteunende tools. 

	Learning Outcomes
	Jongeren kunnen zichzelf en hun ondernemingsidee overtuigend presenteren. 

	EntreComp Competences Gained
	Zelfbewustzijn, motivatie, creativiteit

	Employability Skills Gained
	Teamwerk, initiatief, creativiteit, communicatie

	Delivery: Online; Offline; etc.
	Deze activiteiten kunnen online en offline aangeboden worden. 

	Number of Activities (duration)
	3 activity (90 minutes)

	Evaluation Activities
	Vraag de jongeren aan het einde van de activiteiten wat ze ervan vonden. Laat iedereen één positief punt en één uitdaging formuleren. 



	Activiteit 1: Pitchen: waarom, hoe en wat?

	Duration: 30 minuten 

	Resources: 
· The five PRO model : https://startit.be/blog/how-to-achieve-pitch-perfection
· The MADE TO STICK model of Chip and Dan Heath: https://medium.com/constraint-drives-creativity/the-6-principles-to-make-your-ideas-stick-91a17229c949
· Nederlandstalig: https://www.youtube.com/watch?v=l1aNG3WkOKk
· Nederlandstalig: https://www.winwinner.be/checklist-nieuwe-startup#2-pitch
· Nederlandstalig: https://www.youtube.com/watch?v=NKpi21Vv5ag&feature=emb_logo


	Facilitator/Learner Guidance: Er zijn heel wat bronnen en tools beschikbaar. Er bestaan ook heel wat verschillende modellen over wat nu een goede pitch is. In het vervolg van de beschrijving gaan wij verder op de laatste online resource. Dit is een filmpje dat ontwikkeld is door Jong Ondernemen, een van de partners in SPEED YOu UP. 
Het staat je als leerkracht of coach echter helemaal vrij om andere tools of resources te gebruiken die op maat zijn van de jongeren met wie je werkt. 

	
Details van de activiteit:
1) Begin met een teaser. Bekijk samen met de jongeren een of meerdere afleveringen van het programma Leeuwenkuil (Vlaanderen) of Dragon’s Den (Nederland). In dit tv programma verdedigen burgers hun ondernemingsdroom aan succesvolle zakenmensen. 
Vrij toegankelijke aflevering Leeuwenkuil: https://www.youtube.com/watch?v=eDgvO1g2YGI
Afleveringen Dragon’s Den: https://www.youtube.com/watch?v=a2n0YWOxB7M, https://www.youtube.com/watch?v=egghyCHIAaU	Comment by An: Hoeft niet vertaald te worden

2) Bespreek na. Wat vonden jongeren van de pitches? Wat vonden ze goed/niet goed? Wat leren ze hieruit? Wat vinden ze eng om te doen? Wat is een goeie pitch volgens hen? En waarom is pitchen belangrijk?

3) Bespreek het WAAROM van een pitch. Wat denken de jongeren zelf? Een elevator pitch trekt op een verhalende manier de aandacht van de luisteraar en maakt de visie van je onderneming duidelijk. Het is kort en bondig. Het laat je toe met iedereen in gesprek te gaan over je idee of project. Dat zorg dat je snel kan aftoetsen of je idee goed is, of het mensen aanspreekt. Het voorkomt dat je je business idee al helemaal hebt door-ontwikkelt om dan te ontdekken dat het niet aansluit. 

4) Bespreek het WAT van een pitch. Er bestaan talloze modellen en stappenplannen. Kies een van de modellen of resources uit en lig dit voor aan de jongeren. Een van de meest eenvoudige modellen vertrekt vanuit drie top tips:
a. Bespreek eerst het probleem waar je op inspeelt. Leg daarna uit welke oplossing je biedt!
b. Begin sterk – bijv. Met een persoonlijke anekdote, een verhaal, een vraag aan het publiek (heb jij ook al eens …?)
c. Stem je verhaal af op je publiek! In Leeuwenkuil presenteer je voor ervaren ondernemers, dat is iets anders dan je product voorstellen aan de buurt of aan je ouders. 
En … wees sowieso enthousiast!
5) Ga in op het HOE. De traditionele ‘elevator pitch’ is bijzonder kort en krachtig, je vertelt je business idee a.h.w. tijdens een tochtje in de lift … Het kan ook anders. Je kan online pitchen, je kan een instagram story samenstellen, een animatie maken waarin je je product uitlegt, … Zoek samen met jongeren voorbeelden van creatieve pitches.
Verschillende Pitch mogelijkheden zijn verder:
Speeches (online of offline)
Presentaties 
Investeerders
Wedstrijden (pitch contest)
Netwerkborrels (eerder informeel, speed-date concept)
“Cold calls” (niet van toepassing in dit project )


	




	Activiteit 2: Get your pitch together

	Duration: 30 minuten 

	Resources: 
Startup madlibs handout: geeft heel kort de essentie weer van wat er in de pitch aan bod moet komen.
Pitch checklist:  helpt om de pitch concrete voor te bereiden. 


	Facilitator/Learner Guidance: In deze activiteit is het de bedoeling dat jongeren hun pitch inhoudelijk voorbereiden en dat jullie samen de praktische voorbereiding bekijken. Aandachtspunten zijn hierbij de volgende:
- Leg de link met de dreaming phase: hoe gaan ze hun prototype verwerken in de pitch?  
- ondersteun bij het inhoudelijk scherp krijgen van de pitch
- ga na welke extra ondersteuning nodig is en schakel als nodig extra support in (zie session plan voor “training on demand”)

	
Details van de activiteit:


1) Werk met een template om de pitch wat sturing te geven. Zorg dat de inhoudelijke boodschap duidelijk is: wat betekent de onderneming, voor wie? Welk probleem lost de dienst/het product op? Link terug naar de eerste activiteit om te zorgen dat de belangrijkste stappen zeker aan bod komen. 

2) Leg een link met het prototype: hoe geven jongeren dit een centrale plaats in hun pitch? Laten ze het zien (in geval van een schaalmodel)? Kunnen ze het verwerken in een filmpje of presentatie? Hoe kunnen ze het prototype dat ze ontwikkelden op de meest krachtige wijze verwerken in hun pitch? Voor jongeren die ene dienstverlening ontwikkelen: is er een mogelijkheid om de pitch te koppelen aan een echte testfase/testdag, waarbij buurtbewoners kunnen komen proeven/genieten van de dienst die ontwikkeld wordt? 

3) Laat jongeren ook praktisch nadenken over hun pitch. Bekijk samen met hen wat mogelijk is rond het format/de timing van de pitch. Hiervoor kan je de beschikbare checklist gebruiken. Inventariseer welke vragen en noden jongeren nog hebben. Wat als ze zich onzeker voelen om voor een publiek te presenteren? Wat als het pitch event online gebeurt en niemand ervaring heeft met een online presentatie? Dit zal input geven voor eventuele training on demand (zie het aparte session plan hiervoor). 


	




	Activiteit 3: Presentatie voorbereiden

	Duration: 30 minuten 

	Resources: 
- Tips voor een goede PowerPoint presentatie
- Werken met infographics: https://baryon.be/infographics-resources
- Een krachtige online pitch met Powtoon: https://www.powtoon.com/video-template/product-push


	Facilitator/Learner Guidance: In deze activiteit gieten de groepen hun pitch in een bepaald format. Dat kan gaan om een ‘klassieke’ PowerPoint, een presentatie/speech zonder meer, maar er zijn veel meer mogelijkheden. 
Het doel is om jongeren vooral te ondersteunen bij het maken van een keuze, rekening houdend met de praktische mogelijkheden. 

	
Details van de activiteit:


1) Geef aan wat de mogelijkheden zijn: een speech, een powerpoint, een online filmpje, een infographic, …
2) Laat jongeren in groep bekijken welke mogelijkheden ze verkiezen.
3) Bekijk in grote groep wat er praktisch haalbaar is om te organiseren en binnen welke timing.
4) Laat de jongeren in hun groep zelf afspreken rond hoe ze dit verder voorbereiden. Zorg voor de nodige ondersteuning onderweg (zie session plan “training on demand”). 
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